世联地产招聘简章

【关于世联】

世联地产成立于1993年，是国内最早从事房地产专业咨询的服务机构。2007年，世联地产整体改制，成立深圳世联地产顾问股份有限公司。2009年8月28日，世联地产在深圳证券交易所成功挂牌上市（股票简称：世联地产，股票代码：002285），成为首家登陆A股的房地产综合服务提供商。

经过20年的发展，世联地产现已经成为全国性的房地产服务提供商，拥有子公司、控股公司共53家（含并购公司），为全国200多个城市的客户、超过5000个房地产项目提供了高品质的综合服务，目前服务于世联员工达16000人。

世联地产合肥公司自2009年立足合肥以来，从几十人的团队规模迅速发展到千人以上行业标杆，同时在2013年成功加入到世联地产千亿俱乐部成员，年度业务创收亿元以上。业务区域以立足合肥，辐射周边城市，当前覆盖的范围有合肥、芜湖、淮南、蚌埠、宿州、亳州、马鞍山、蒙城、巢湖等城市，目前已成为安徽地区房地产代理行业综合实力第一名

 
【世联平台】

1、依托平台·个体获最快速发展
2、超过74000余个策划与顾问项目总结和经验沉淀 

3、超过2000余个代理楼盘的详细销售数据 
4、超过300余万条客户信息 

 
【世联培训】

1、第一阶段：3-6个月，新士兵培训，包含销售入门培训、专业培训、职业心态培训；
2、第二阶段：6 -12个月，专业初级培训、销售情景模拟、压力管理、时间管理培训；
3、第三阶段：1-2年，岗位技能、管理技能、实战演练培训；

4、第四阶段：2-5年，领导力培训

 
【招聘岗位】  销售管理培训生     50名

1、培养方向：销售经理

2、任职资格：性别不限，专业不限，较强的人际沟通能力，较好的职业形象，能吃苦耐劳，具有较强的目标感、应变能力及团队合作力，实习期间工资2000-4000元/月。

3、岗位职责：在销售现场提供接待、咨询与顾问服务，并完成销售目标；负责业务跟进、客户信息登记及客户关系维护等后续工作；负责公司产品的开发积累，与客户建立良好的业务协作关系。

【职业快速发展路径】

销售类：销售管理培训生（半年）→置业顾问（半年）→高级、资深置业顾问（1年）→项目经理（2-3年）→销售总监（5年）

 
【福利待遇】

1、实习期间公司统一签订实习协议，购买员工意外险；

2、公司拥有行业竞争力的薪酬体系，提供行业领先的的专业知识和技能培训；

3、每年提供两次职业晋升机会，入职即签订劳动合同，购买五险一金（正式员工）；

4、按国家规定享有年假、产假、保育假、婚假（23天）；

5、每年组织全体员工进行全面的健康体检，定期组织各类员工活动；

6、公司不定期组织各种沙龙和拓展：篮球、足球、演讲、羽毛球比赛等；

7、 年度优秀员工可参与集团组织的境外（内）旅游。

 
【联系方式】

工作地点：合肥市（蜀山区、瑶海区、滨湖新区、北城新区）

面试地点：合肥市政务区新城国际B座10楼

联 系 人：陈女士  0551-62552185   62552191

邮箱：chenwen@worldunion.com.cn  

公司网址：www.worldunion.com.cn

交通指引：可乘坐18、129、166、502路公交车至蔚蓝商务港站台下，步行即到！

 
【服务项目】

→ 合肥

保利项目、万科项目、恒大项目、金大地项目、和昌项目、中铁建项目、华地项目、中环城项目、华润凯旋门、钱塘金色梧桐、紫御府、江南新里程、合肥国贸天琴湾、华地紫园、华地润园、中环城、华尔街生活广场、万城华府、御景前城、融科九重锦、东方早城等项目

→ 淮南

淮南恒大绿洲、淮南银鹭万树城、淮南志高壹代城、淮南盛元翰林锦城等项目

→ 六安

寿县同鑫第一城等项目

→ 芜湖

芜湖国贸天琴湾、芜湖万科城、芜湖云鼎国际、芜湖伟星金域华府、芜湖华强广场等项目项目

→ 蚌埠

蚌埠恒大御景湾、蚌埠特步天湖国际、蚌埠晨阳滟澜山、中凯聚龙湾、金大地新地中心等项目

→ 亳州

亳州恒大城、亳州翡翠庄园等项目

→ 宿州

宿州恒大御景湾等项目

→ 马鞍山

马鞍山伟星蓝山、伟星时代广场等项目

